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ERIC MASSAT

CHASSEURD’APPARTEMENT CHEZ DOMICILIUM

« TOULOUSE ESTTOUJOURS
UNMARCHEDYNAMIQUE »

Comment
s’est passée
cette année
202172

Malgré le
contexte,
cela a été
plutdt une bonne année pour
nous. Toulouse est une ville dyna-
mique d’un point de vue économi-
que et il y a toujours des investis-
seurs, de plus en plus méme. Le
marché de la résidence principale
se porte bien aussi, avec les muta-
tions professionnelles et les nou-
veaux arrivants. Dans ’hyper-cen-
tre de Toulouse, le marché est
méme tendu. Quand on est acqué-
reur, il n’est pas toujours facile de
trouver un bien et quand on est
vendeur, un bien au juste prix part
trés rapidement. A Toulouse, il y a
des micro marchés, suivant le
quartier ou I'on se trouve mais
dans toute 'agglomération, on a
plus de demandes que d’offres.

Comment votre activité s’ins-
crit-elle dans ce marché ?

Notre activité est la recherche de
biens, je dirai « sur mesure ».
Contrairement a un agent immo-
bilier qui, lui, a un mandat pour
vendre un bien, nous, nous avons
un mandat de recherche. Cest
dans ce contexte que I'on fait
appel  nous. Soit parce que le
futur acquéreur n’habite pas sur
place, soit parce qu'il « s’est déja
cassé les dents » sur son projet de
recherche et qu’il a besoin d’aide.
Il faut 2 la fois étre patient pour
trouver « le bon bien », et étre
réactif quand il se présente.

Comment 'aidez-vous ?

Nous conseillons nos clients en
amont sur la faisabilité de leur
recherche ; nous les accompa-
gnons dans la recherche du bien ;
quand nous I'avons trouvé, nous
analysons le bien et son prix et

nous négocions éventuellement.
Nous pouvons aussi mettre nos
clients en relation avec les profes-
sionnels du secteur : architecte,
artisans, notaire, etc... Quand il
s’agit de primo-accédants, il faut
parfois aussi les rassurer dans leur
démarche.

Quelles sont les tendances cette
année ?

Une recherche de maison avec un
peu plus d’espace et de verdure,
mais ce souhait, méme si le télé-
travail le rend plus accessible, se
heurte parfois aux exigences pro-
fessionnelles du couple et i la
scolarité des enfants. Ce que nous
voyons le plus souvent, c’est un
projet d’achat de résidence secon-
daire, pour se mettre au vert sur
de longs week-ends et télé-tra-
vailler de temps en temps. Les
départements limitrophes de la
Haute-Garonne sont particuliére-
ment concernés. Wl

Notre métier

Chasseur immobilier ou  Cing étapes personnalisées
chasseur d'appartement :

le service de l'acquéreur

A la recherche active d’un bien immobilier ?
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Nos engagements
Un contrat clair et précis
pour une recherche
immobiliére sur-mesure

Notre méthode

dédiées a un projet
mobilier unique
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