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CHASSEUR
IMMOBILIER

Le chasseur immobilier agit
pour le compte de I'acquéreur.
Explications avec Eric Massat,
dont la société Domicilium est depuis 2007
précurseur du métier en Occitanie.

Le chasseur immobilier signe des
mandats de recherche, et non de
vente comme une agence immobiliére
traditionnelle. Nos clients sont donc
des acquéreurs et non des vendeurs.
Nous sommes dans une logique de
service, notre métier est de conseiller
puis chercher et trouver le bien qui
correspond aux attentes précises de
nos clients.

Tout le monde ! Bien souvent, il s'agit de
personnes qui n'ont pas le temps de s'oc-
cuper de la recherche de leur bien, qui
ne sont pas sur place, ou qui n‘ont pas
les connaissances suffisantes. Acheteurs
d’une résidence principale ou secon-
daire, investisseurs ou primo-accédants,
tous apprécient la sécurité que nous
leur offrons et la réactivité nécessaire
pour dénicher des offres rares dans un
marché tendu, le bien que négocierons
au mieux le moment venu.
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Tout d'abord, le conseil au départ du
projet et I'assurance ensuite de béné-
ficier d'un service sur-mesure permet-
tant de se délester d'une recherche
chronophage, de gagner du temps.
Cela offre beaucoup de confort et de
sérénité alors que |'enjeu financier et
émotionnel est souvent important.
C'est aussi le gage de voir ses seuls
intéréts - coté acheteur - défendus, de
bénéficier d'un accompagnement per-
sonnalisé du début a la fin, jusqu’a la
signature chez le notaire, d'avoir accés
a notre réseau qualifié de partenaires.
Enfin, méme s'il n'existe pas de marché
caché, notre expérience de terrain
depuis 2007, nos relations constantes
avec les agences nous permet parfois
d'avoir connaissance de biens en
amont de leur arrivée sur le marché.

On accueille et écoute attentivement
I'acquéreur, on étudie ses critéres, quel

type de logement, a quel endroit et
pour quel budget, et on lui explique
ensuite si son projet est viable ou non.
Puis, aprés signature d'un mandat

de recherche, notre équipe explore
quotidiennement la totalité du marché
pour lui proposer des biens ciblés, ré-
pondant le plus possible a ses besoins
spécifiques. Nous serons rémunérés
uniquement au résultat, le jour de la
signature de l'acte notarié, sur la base
d'un pourcentage du prix du bien
trouveé.

Ju_J
= )CIMICILIUM
-

15 rue Saint-Bernard
31000 Toulouse
Tél: 05 62 27 22 60

www.domicilium.fr

Mai 2022 Bien'ici by La Dépéicke 9



