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CHASSEURD’APPARTEMENT CHEZ DOMICILIUM

« LEMARCHE N’ESTPAS
EN TRAIN DE S’EFFONDRER »

Vous étes
un chasseur
d’apparte-
ment. En
quoi con-
siste votre
activité ?

Nous sommes au service des
acquéreurs qui ont besoin d’étre
accompagnés quand ils envisagent
un achat immobilier. Nous avons
tous les types d’acquéreurs, des
primo-accédants qui ont besoin
d’étre rassurés dans leur parcours
d’achat, jusqu’a des gens qui
recherchent leur résidence princi-
pale et des investisseurs qui ne
sont pas sur place et préferent
déléguer leur projet a des gens qui
connaissent les arcanes du marché
local.

Quel est votre role ?

Nous sommes dans le conseil.
Nous voyons avec les acquéreurs si

leur projet et viable, et, dans le cas
contraire, nous leur trouvons des
solutions. Nous faisons la recher-
che et nous les accompagnons
jusqu’a la signature chez le
notaire. Nous pouvons aussi les
aider en leur conseillant des archi-
tectes, des artisans du batiment.

Comment se porte le marché
selon vous ?

I'inflation et la remontée des taux
d’intérét. Beaucoup d’acquéreurs
se demandent si ¢’est le bon
moment ou pas. Iy a deux écoles.
Ceux qui si se disent : « Il fauty
aller maintenant » et ceux qui
spéculent a la baisse en se disant
que la bulle immobiliére pourrait
exploser.

Votre avis ?

Nous constatons un ralentisse-
ment depuis novembre-décembre,
cela se manifeste surtout en ter-
mes de volume de transactions.
Pour l'instant, les prix n’ont pas
encore vraiment baissé. Mais les
biens mettent souvent plus de
temps 2 se vendre.

Comment voyez-vous 2023 ?

Il est difficile de dire si la baisse
est structurelle ou pas. Le contexte
géopolitique fait qu’on est plutot
dans une sorte d’attentisme, avec

Non, je ne pense pas. Il y aura
toujours des mutations
professionnelles, des déces,

des divorces, des familles qui
s'agrandissent, donc une mobilité.
Ceux qui sont les plus impactés
sont les primo-accédants. Ceux
qui achétent un bien aprés en
avoir vendu un autre sont moins
touchés. Quant aux investisseurs
qui privilégient toujours I'investis-
sement dans la pierre, ils continue-
ront d’acheter. Le marché est
devenu plus calme mais il n’est pas
en train de s’effondrer. W

Notre métier

Chasseur immobilier ou  Cing étapes personnalisées
chasseur d’appartement :

le service de I'acquéreur
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Une rémunération au seul
résultat, quand notre client
devient propriétaire
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